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Bundeseinheitliche 
Weiterbildungsprüfung
der Industrie- und Handelskammern

Geprüfte/-r Fachwirt/-in 
für Versicherungen und Finanzen

  Handlungsbereich Marketing und Vertrieb von 
Versicherungs- und Finanzprodukten 
für Privatkunden

  Prüfungstag 22. April 2015

Lösungshinweise



Bundeseinheitliche
Weiterbildungsprüfung

Hinweise für den Korrektor:

nicht eingeengt.

führen.

 
 

 
 

 



| L 082-02-0415-3 | Seite 3

GEPRÜFTE/-R FACHWIRT/-IN
FÜR VERSICHERUNGEN UND FINANZEN 
Marketing und Vertrieb von Versicherungs- und Finanzprodukten für
Privatkunden

Ausgangssituation zu den Aufgaben 1 bis 4:

-

Aufgabe 1

-

(6 Punkte)

- (5 Punkte)

Lösungshinweise Aufgabe 1 (20 Punkte)

a) 

-

-
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Privatkunden

und Festivals

b) 

-

 
 
 
 
 
 
 

(6 Punkte)

-
-

portieren.

-

(5 Punkte)

Aufgabe 2
-

(4 Punkte)

(6 Punkte)

(4 Punkte)

- (6 Punkte)
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GEPRÜFTE/-R FACHWIRT/-IN
FÜR VERSICHERUNGEN UND FINANZEN 
Marketing und Vertrieb von Versicherungs- und Finanzprodukten für
Privatkunden

Lösungshinweise Aufgabe 2 (20 Punkte)

a) 

(4 Punkte)

 Versorgungslücken

(6 Punkte)

(4 Punkte)

Hinweis für den Korrektor: 

 Verschulden
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-
-

(6 Punkte)

Aufgabe 3

-

(8 Punkte)

(3 Punkte)

- (3 Punkte)

- (6 Punkte)

Lösungshinweise Aufgabe 3 (20 Punkte)

 Fakten

 kontrollierbar

 objektiv gut nachvollziehbar

 Marktanteil halten


