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Geprufte/-r Versicherungsfachwirt/-in

Themenbereich: Weitere Finanzdienstleistungen
(8 6 Abs. 19)

Aufgabe 4

Sie haben einen Kundentermin bei Herrn Weber und zeigen ihm verschiedene Kapitalanlageprodukte
auf. Im Laufe des Gespréaches stellt Ihnen Herr Weber einige Fragen zum Bérsengeschehen und bittet
Sie um deren Beantwortung.

a) Beschreiben Sie ihm drei Funktionen von Wertpapierbdrsen. (6 Punkte)
b) Grenzen Sie die beiden Indizes DAX® und TecDAX® voneinander ab. (4 Punkte)
c) Der DAX® wird von der Deutschen Borse zugleich als Kursindex und Performance-Index be-
rechnet.
Beschreiben Sie den wesentlichen Unterschied zwischen einem Kurs- und einem Performance- (2 Punkte)
Index.
Lésungshinweise Aufgabe 4
_ 12 Punkte
(Lz./Tax.: 32/3, 35/1, 36/3)
a) Z.B.
— Kapitalumschlag:
An der Wertpapierborse erfolgt der Handel von Wertpapieren durch einen Ausgleich
von Kauf- und Verkaufsauftragen.
— Kapitalbewertung:
An der Wertpapierbérse sind Angebot und Nachfrage konzentriert. Wéhrend des
Borsenhandels bilden sich fir die verschiedenen Wertpapiere Kurse. Je nachdem,
ob ein Papier gefragt oder nicht gefragt ist, steigt oder sinkt der Kurs dieses Pa-
piers.
— Kapitalbeschaffung:
Uber den funktionierenden Handel bei den Wertpapierbérsen kann sich eine Ge-
sellschaft (zumindest mittelbar) Kapital beschaffen. Beispielsweise kann eine Akti-
engesellschaft eigene Aktien Uber die Borse verkaufen oder die Positionierung jun-
ger Aktien durch den Handel von Bezugsrechten beschleunigen.
(6 Punkte)
b) Der DAX® besteht aus den 30 umsatzstarksten deutschen Standardwerten. Der Tec-
DAX® wird fur die 30 gréRten Werte aus Technologiebranchen berechnet.
(4 Punkte)
c) Im Falle eines Performance-Index werden Dividenden- und sonstige Zahlungen (z. B.
Erlése aus Bezugsrechten) an die Aktionare bei der Berechnung in das fiktive Portfolio
reinvestiert.
(2 Punkte)
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Geprufte/-r Versicherungsfachwirt/-in m
Themenbereich: Weitere Finanzdienstleistungen

(§ 6 Abs. 19)

Aufgabe 5

Haufig werden Vermittler von Finanzdienstleistungsprodukten mit Kundenanfragen zu Bausparvertra-
gen konfrontiert. Unter anderem deshalb sind diese Produkte aus dem Angebot vieler Vermittler nicht
mehr wegzudenken.

a) Nennen Sie zwei Zielgruppen von Bausparvertrdgen und beschreiben Sie einen mdglichen (4 Punkte)
Kundenvorteil je Zielgruppe.

b) Die Anderung familiarer oder wirtschaftlicher Verhaltnisse kann eine Anpassung des Bauspar-
vertrages erfordern.

Erlautern Sie in diesem Zusammenhang den Begriff und die Folgen der unproportionalen Teilung (6 Punkte)
eines Bausparvertrages.

Lésungshinweise Aufgabe 5

(Lz./Tax.: 45/4, 48/3, 49/2) 10 Punkte

a) Z.B.

— junge Leute, Berufsanfanger:
staatliche Forderung

— Finanzierer:
vom Kapitalmarkt unabhangiger Darlehenszins, jederzeit Sondertilgungen
— Immobilienbesitzer:

Modernisierungs- und RenovierungsmalBnahmen, Anbauten (z. B. Wintergarten),
Ausbauten (Dachgeschoss), Umschuldungen

— Eltern, GrolRReltern:

Verschenken des Bausparvertrages, Ubertragung des zinsgiinstigen Darlehens auf
Angehdrige
(je Zielgruppe und Kundenvorteil 2 Punkte, max. 4 Punkte)
b) Bei einer unproportionalen Teilung eines Bausparvertrages kann das Guthaben dieses

Bausparvertrages auf Wunsch des Bausparers in einem beliebigen Verhaltnis auf neu
entstehende Teilvertrage verteilt werden.

(3 Punkte)
Fur die Teilvertrage werden u. a. neue Bausparsummen und Bewertungszahlen er-
rechnet und in der Folgezeit werden Kontofiihrungsgebihren fir jeden Teilvertrag er-
hoben.

(3 Punkte)
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